
Vertiv™ İş Ortağı Programı 
Ortak başarı için tasarlanmıştır

Şimdi Başvur İş Ortağı Portalında 
Oturum Aç

https://partners.vertiv.com/Turkish/vertiv_terms.aspx
https://partners.vertiv.com/ 
https://partners.vertiv.com/  
https://partners.vertiv.com/Turkish/


1

Vertiv, dijital altyapınızın sürekli işlemesini ve işinizdeki 
değişikliklere göre gelişmesini sağlar

Dünyanın Öncü Kritik Dijital Altyapı Sağlayıcısı

Güç, soğutma ve IT altyapı çözümleri ve servisleri portföyüyle müşterileri global olarak destekliyoruz.

Avocent® 
IT Yönetimi

Geist™ 
Rack PDU

Liebert® 
AC Güç ve Isı

NetSure™ 
DC Güç

Cybex™ 
IT Yönetimi
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Sunulan Ürün ve Hizmetler

Coğrafya

Son Pazar

Kritik Altyapı ve Çözümler

IT ve Edge Altyapısı

Servisler ve Yazılım Çözümleri

Geniş güç, soğutma ve IT ile edge altyapısı, çözümler ve servis 
portföyü

Amerika Kıtasındaki Ülkeler

EMEA

AP

Global iyi yapılandırılmış taban alanı ve tedarik zinciri ağı

Veri Merkezleri

İletişim

Ticari ve  Endüstriyel

Dünyanın bazı en kritik sektörlerinde faaliyet gösteren müşteriler

DURUM

Halka Açık (NYSE:VRT)

GELİR

5.7 milyar USD 
 (2022 mali yılı) 

GENEL MERKEZ

Global: Westerville, Ohio, ABD
Bölgesel: Çin, Hindistan, Filipinler 
ve  İtalya

ÇALIŞANLAR

Dünya genelinde 
27.000’i aşkın

ÖNDE GELEN MÜŞTERİLER

Alibaba, Alstom, America 
 Movil, AT&T, China Mobile, 
Equinix, Ericsson, Reliance, 
 Siemens, Telefonica, Tencent, 
 Verizon ve Vodafone

ÖNEMLİ GERÇEKLER
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Vertiv Zaman Çizelgesi

Liebert Corporation, sektörün 
ilk hassas bilgisayar odası klima 
(CRAC) üreticisi olarak kuruldu

Emerson, günümüzde bilgi 
teknolojisi sistemlerine yönelik 
ısı yönetimi ve güç koruması 

alanlarında öncü bir şirket olan 
Liebert® Corporation’ı satın aldı

ENP, önde gelen servis  
işlemcisi yönetimi ve veri  

merkezi yönetimi yazılımları  
ve KVM çözümleri tedarikçisi  

olan Avocent’i satın aldı

ENP, endüstriyel uygulamalar  
için uyarlanabilir şebeke  

sistemleri üreten Chloride® 
şirketini satın aldı

Emerson, Network Power (ENP) 
şirketini şekillendirdi, kritik altyapı 

teknolojilerini tek bir marka 
altında entegre etti

ENP, muhafaza sistemlerinin önde 
gelen tedarikçisi olan Almanya 
merkezli Knürr AG’yi satın aldı

Vertiv, şirket  
birleşmesinin ardından 

 New York Borsasında listelendi 
GS Acquisition Holdings Corp

Vertiv, şalt, busway ve modüler güç 
çözümlerinin önde gelen bağımsız 
üreticisi E+I Engineering Ireland 

Limited ve bağlı kuruluşu Powerbar 
Gulf LLC’yi satın alma işlemini 

tamamladı

Vertiv, veri merkezi sıvı soğutma 
teknolojisi için soğutma sıvısı 

dağıtım altyapısı üreticisi CoolTera 
Ltd. şirketini satın aldı.

Vertiv, müşteriler için olanakları zorlayan,
iş açısından kritik önem taşıyan teknolojilerin 

tasarlanması, oluşturulması ve sunulması 
misyonunu desteklemek için kabiliyetleri  

ve bağlılığı genişletirken Emerson’un geçmiş 
başarılarının üzerine inşa edilen bağımsız  

bir işletme olarak faaliyetine başladı

Vertiv, dijital altyapı alanına 
odaklanmayı güçlendirmeye 

devam ederken ASCO® 
işletmesini sattı

Vertiv ilk üç satın alımını 
gerçekleştirdi, ABD merkezli  
isteğe uyarlanmış hava işleme 

sistemleri üreticisi Energy Labs,  
kabin güç dağıtım ünitelerinin lider 
üreticisi Geist ve Birleşik Krallık’ta 
bir enerji üretimi bakım şirketi olan 

MEMS’in servis sözleşmeleri

ENP, Avansys’i satın alarak  
Asya pazarındaki varlığını artırdı – 

ENP Hindistan’ı kurdu

ENP Marconi’yi satın alarak  
tesis ve güç sistemlerinin dışında  

iş alanını telekomünikasyon  
sektörü çözümleriyle genişletti

Yeni bir şirketin girişimci ruhu ile köklü bir liderin kaynakları ve ulaşabildiği pazarları bir araya getiriyoruz.

1965 1987

20092010

2000

20062016
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Portföyümüz

Kabinler ve Rack PDU’lar 
Birden fazla kabin ölçüleri ve 

Rack PDU kabiliyetleri

AC Güç 
Hat Etkileşimli,  

Tek ve Üç Faz Online  
KGK Sistemleri Isı Yönetimi 

Doğrudan genleşmeli  
veya soğuk sulu seçenekleriyle 

kabin, sıra ve oda soğutma

Entegre Çözümler 
Edge Uygulamaları  

için Birleştirilmiş  
Yönetilen Altyapı

Altyapı  
Yönetimi 

Tesis cihazları için  
izleme çözümleri

Servisler 
Kurulum, bakım ve destek için 

kapsamlı servis yelpazesi

IT Yönetimi 
Cihazlara uzaktan  

güvenli erişim
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Vertiv, kritik IT altyapılarının üretiminde ve hizmetini vermede 
global bir liderdir. Vertiv, günümüzün veri merkezlerinde ve edge 
konumlarında, iletişim ağlarında ve ticari ve endüstriyel tesislerde 
karşılaşılan en önemli zorluklar için donanım, yazılım ve analitik 
aracılığıyla çözüm üretmektedir. 

	y Eksiksiz, global olarak uyumlu ve hızlı yapılandırılabilir altyapı 
çözümleriyle.

	y Batı Avrupa’da 3 fazlı UPS işinde 1 numara (kaynak IHS) Tüm 
büyük bulut oyuncularını veri merkezlerinde destekliyoruz

	y 2018’de kurulan yeni ortak yerleşim veri merkezlerinin 
%80’inde Vertiv kritik altyapısı kullanıldı.

	y Vertiv, 2023 yılında Avrupa’da tek fazlı UPS alanında en hızlı 
büyüyen tedarikçi oldu.

Ön Planda Olun

Avantajlar ve Gereklilikler

Kabinler 
ve Entegre 
Çözümler

Servisler

KGK

Rack PDU'lar

Kabin ve 
Depolama 
Soğutma

Uzaktan 
Yönetim

Yazılım ve 
Kontroller
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İş Ortağı Programı

İş Ortağı 
Programımız
Vertiv İş Ortağı Programı, günümüzün 
veri merkezi ve daha geniş IT ortamının 
karşı karşıya olduğu edge bilişim, 
dijitalleşme ve diğer yıkıcı trendler  
ile ilgili karmaşık müşteri taleplerini 
karşılamak için distribütörlere ve  
bayilere güç vermek üzere tasarlanmıştır. 
Bizimle iş ortağı olmanızın nedenleri: Portföyümüz, size 

Avocent®, Cybex™, 
Geist™ ve Liebert® 
dahil olmak üzere 
temel markalardan  
IT alanındaki en büyük 
artan fırsatlarından 
birine erişim sunar.

Dünyanın Öncü Kritik IT 
Altyapı Sağlayıcısı

Aynı iş için emsal 
şirketlerle rekabet 
etme ihtiyacını büyük 
ölçüde azaltır.

Aşırı dağıtılmış değil

Güçlü bir portföy 
ve etkili bir ekip 
oluşturmamızı 
sağladı.

Onlarca yıllık  
sektör tecrübesi

Kârınızı en üst 
düzeye çıkarmanızı 
ve pazarda rekabetçi 
kalmanızı sağlamak 
için yüksek marjlar.

Kâr Marjı Yüksek
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Her gerçek ortaklıkta olduğu gibi, biz başarılı olabilmek için karşılıklı anlaşılır olmak ve her iki tarafın da ihtiyaçlarının, hedeflerinin 
ve amaçlarının karşılanması gerektiğinin farkındayız. Bu başlangıç noktası olmadan, bizim ortaklığımız veya başka bir ortaklık, 
ancak daha iyi bir şey ortaya çıkana kadar devam edecektir. Yalnızca giriş seviyesinden başlayan finansal ödüllere sahip bir 
program sunmakla kalmıyoruz, aynı zamanda bu kişiden kişiye iletişimin ortaklığımız boyunca devam etmesini de sağlıyoruz. 

İş ortaklarımızı anlamak için sizin ne düşündüğünüzü öğrenmek istiyoruz. Telefon, e-posta, sosyal medya yoluyla sizinle iletişime 
geçebilmek için elimizden geleni yapacağız. Ancak son zamanlarda sizinle iletişime geçemediysek, lütfen bizimle iletişime 
geçmekten çekinmeyin.

İş Ortağı Programı

Ödüllü Vertiv İş Ortağı Programı

Vertiv, yolculuğumuz boyunca kanal satışı, etkinleştirme ve özellikle pazarlama konularında kesintisiz 
destek sunan bir yol arkadaşı oldu! Kapsamlı satış araçları, pazarlama kaynakları, eğitim modülleri, 
teşvik programları ve diğer özellikleriyle Vertiv™ İş Ortağı Programı, başarı için gereken her şeyin sadece 
bir tık uzağımızda olmasını sağlıyor.

Paul Gohil
Direktör, Collaborate IT

“
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EMEA’daki Vertiv Ödülleri ve Takdirleri

88

LINK: Ödüller ve Takdirler (vertiv.com)

AWARD OF EXCELLENCE

IT CHANNEL

PRESENTED TO

VERTIV

FOR THE BEST APPLICATION FOR AUGMENTED REALITY OF THE YEAR 2022

VERTIV XR APP SILVIU COJOCARU

MANAGING PARTNER
ITCHANNEL COMMUNICATIONS

https://www.vertiv.com/en-emea/about/awards-and-recognition/


9

İş Ortağı Seviye aşamaları

Vertiv İş Ortağı Programı, beş bayi üyelik katmanından oluşur. Ödülleriniz, Vertiv işinizin büyümesiyle birlikte artar.  
Gelişmiş satış uzmanlığı geliştirirken, ortak iş planlaması yaparken ve Vertiv çözümlerini proaktif olarak pazarlarken  
avantajlar ve ödüller kazanın.

Avantajlar ve Gereklilikler

GOLD İŞ ORTAĞI PLATINUM İŞ ORTAĞI DIAMOND İŞ ORTAĞISILVER İŞ ORTAĞI DIAMOND ELITE İŞ ORTAĞI
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Vertiv İş Ortağı Programı Avantajları

SEVİYE İLERLETME
Vertiv Ticari 

Bayisi

Takvim yılı içinde 
5.000 gelir ve 2 veya 

daha fazla 
onboarding aktivitesi

Takvim yılı içinde 
50.000 gelir ve 5 veya 
daha fazla onboarding 

aktivitesi

Takvim yılı içinde 100.000 
gelir ve üzerinde 

anlaşılmaya varılan  
bir iş planı

Avantajlar ve Gereklilikler

GOLD 
İŞ ORTAĞI

PLATINUM 
İŞ ORTAĞI

DIAMOND 
İŞ ORTAĞI

SILVER 
İŞ ORTAĞI

DIAMOND ELITE 
İŞ ORTAĞI

İndirimler
Proje Kaydı � � � � �
Çözüm İndirimleri � � � �
Demo Programı � � �

Teşvikler

Vertiv Teşvik Programı (VIP) � � � � �
Platinum Geri Ödemeler �
Diamond Geri Ödemeler �
Diamond Elite Geri Ödemeler �

Pazarlama

Co-op �
MDF � �
Müşteri Talebi Panosu � � � � �
Ortak Markalı Varlıklar � � � � �
Varlık Kitaplığı � � � � �

İş Ortağına Yetki Verme
İş Ortağı Portalı � � � � �
Vertiv Öğrenimi � � � � �
Web Semineri Kitaplığı � � � �
İş Ortağı Bulma Aracı � � � �
e-Ticaret İş Ortağı Programı � � � �
Çözüm Tasarım Aracı � � � �
Satış Öncesi ve Teknik Destek � � � � �
Vertiv™ XR Uygulaması - Sanal ve Artırılmış gerçeklik araçları � � � � �
Yerinde Proje Yardımı � � �
Özel Müşteri Yöneticisi � �
Kanala Özel Ürün Kataloğu � � � � �

Takvim yılında 250 bin 
gelir ve üzerinde 
anlaşmaya varılan  

bir iş planı

*On-boarding Aktiviteleri: Onaylı Proje Kayıtları, İş Ortağı Bulucu Profilinin Tamamlanması, Eğitim Sertifikaları, Solution Design Teklifi Gönderimleri, Lead Kabul Etme/Reddetme, Demo
Talepleri, e-Ticaret Programı Kaydı, Anketlerin Tamamlanması.

��

��
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İş Ortağı Etkinleştirme Programları

İş Ortağı Portalı

Vertiv İş Ortağı Portalı, Vertiv ile ilgili her şey için tek durak 
noktasıdır. Buradan şunlara erişebileceksiniz: 

 y Proje Kaydı

 y Son Teklifler

 y Pazarlama ve Satış 

 y Müşteri Talebi Panosu

 y Teşvik Programları

 y Demo Ürün Programı

 y Eğitimler ve Sertifikalar

 y Ürün Bilgileri

 y İletişim, Servis ve Destek

 
Proje Kaydı Programı

Vertiv Proje Kaydı Programı, projeleri bulma ve geliştirme 
yatırımınızı korurken, Veritv çözümlerini belirleyip ve sattıkları  
için iş ortaklarını ödüllendirir.

 

Vertiv İş Ortağı olarak deneyiminizi zenginleştirmek 
için mevcut olan programlar

Vertiv Teşvik Programları*

VIP Programı, yetkili Distribütörler aracılığıyla yaptıkları Vertiv 
satışları ve portal etkinliklerine katılımları için bireysel üyeleri tanır 
ve ödüllendirir. Program özellikle dört ana teşviki hedefler: Vertiv 
Satışları, Portal Faaliyetleri, Program Promosyonları ve Üç Aylık 
Spotlight Teşviki. Bu program, bireysel üyelerine doğrudan 
teşvikler sunmak üzere tasarlanmıştır.

Ödül almaya hak kazanan Portal Aktiviteleri şunları içerir:

 y Onaylı Proje Kayıtları

 y Ortak Bulucu Profil Tamamlama

 y Eğitim Sertifikalarının Edinilmesi

 y Solution Design Teklif Başvurusu

 y Potansiyel Müşteri Yönetimi Lead (Kabul Etme/Ret Etme)

 y Demo Program Talepleri

 y e-Ticaret Program Kaydı

 y Anketlerin Tamamlanması

*VIP programının kullanılabilirliği ülkeden ülkeye değişebilir.
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Bu aktiviteleri katılmak sadece üyelerin başarısını artırmakla 
kalmaz, aynı zamanda VIP bonus puanlarının birikmesine de 
katkıda bulunur. Bu puanlar, ödül mağazasında bulunan çok çeşitli 
heyecan verici ürünler, kuponlar veya hediye kartları için 
kullanılabilir.

Geri Ödeme Programı

Vertiv geri ödeme programı, Platinum, Diamond ve Diamond Elite 
iş ortaklarının Vertiv’i satarak ve üç aylık satış hedeflerine 
ulaşarak sınırsız finansal ödüller kazanmasını sağlar.

 
Ortak Markalı Varlıklar

Birlikte markalama işlevi broşürler, sertifikalar, kataloglar, veri 
sayfaları, uygulama özetleri gibi belgeleri ortak markalamanıza 
olanak tanır. Ortak markalı materyaller, pazarlama kampanyaları  
ve etkinliklerinde size yardımcı olmak için tasarlanmıştır.

Pazarlama Co-Op/MDF Fonları 

Tüm kanal ürünlerinde Vertiv gelirinize dayalı olarak biriken 
pazarlama fonlarına erişme becerisi, karşılıklı fayda sağlayan  
talep oluşturma faaliyetlerine yeniden yatırım yapılmasını sağlar. 
Diamond ve Diamond Elite iş ortakları için mevcuttur.

Vertiv İş Ortağı Bulma Aracı

Yeni İş Ortağı Bulma Aracı, müşterileri kendi ülkelerindeki / 
bölgelerindeki doğru Vertiv iş ortağına bağlar. Şirketinizi bulma 
aracında listelemek, Vertiv ürünlerini satın almak isteyen 
alıcılardan sorular almanızı sağlar. İş Ortağı Bulma Aracı’ndan 
gelen tüm potansiyel müşterilere Potansiyel Müşteri Panosundan 
erişilebilir ve incelenebilir.

Müşteri Talebi Panosu

Lider Panosu aracı, iş ortağı bulma aracı, pazarlama merkezi  
veya doğrudan Vertiv’den farklı kaynaklardan gelen tüm 
potansiyel müşterileri merkezileştirir. Tüm müşteri adaylarınız  
iş ortağı portalında kişiselleştirilmiş bir müşteri adayı panosunda 
tutulur ve saklanır.

Vertiv Çözüm Tasarımcısı ve Ürün Seçme Aracı

Vertiv altyapı ürünlerini kullanarak bir müşterinin özel 
uygulamasına göre uyarlanmış, global olarak tutarlı ve 
doğrulanmış IT Altyapısı çözümlerinin hızlı konfigürasyonuna  
ve kolay fiyat teklifine olanak tanıyan araçlar, müşteriniz için  
en iyi çözümü hızlı ve kolay bir şekilde bulmanızı sağlar.

Çözüm İndirimleri

Gold iş ortağı seviyesi ve üzeri için geçerli olan çözüm 
indirimlerinden yararlanın. Önerilen indiriminizi talep etmek için 
Vertiv çözüm tasarımcısı fiyat teklifi talebinizle birlikte onaylı bir 
proje kaydı gönderin. 

İş Ortağı Etkinleştirme Programları

https://partners.vertiv.com/Turkish/directory?AccountCountry=Turkey
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Eğitim ve Sertifikasyon Kursları 

Vertiv Öğrenim Platformu, IT satışınızın bir parçası olarak Vertiv 
teknolojilerini uygulama konusunda rahat olmanızı sağlamak için 
online ve eğitmen liderliğinde eğitim ihtiyaçlarınızı destekler. 
Şirketinizin kârlılığını ve rekabet gücünü artırmasına yardımcı olurken, 
kendi profesyonel gelişiminizi de takip etmenize yardımcı olur.

 
Web Semineri Kitaplığı

Vertiv Web Semineri Kitaplığı, ürün güncellemeleri, promosyonlar, 
portal araçları, program lansmanları ve çok daha fazlası gibi çeşitli 
konuları kapsayan düzinelerce web seminerine erişebileceğiniz 
özel bir portaldır.

 
Demo Ürün Programı
Vertiv Demo Ürün Programı, müşteri deneyimini iyileştirmek  
ve satış döngüsünü hızlandırmak üzere iş ortaklarına, kendi 
laboratuvarlarında kullanılacak ürünleri, teknik destek ve/veya 
sergileme alanlarını sağlar. Bu program, müşterilerinizin sorunlarını 
çözmenin ve uygulamalı çözüm gösterimleri sağlayarak başarıyı 
hızlandırmanın harika bir yoludur. 

IT Kanal Kataloğu

Temel avantajlar, uygulamalar, parça numarası, boyutlar ve çok 
daha fazlası ile Vertiv kanal portföyüne derinlemesine bir genel 
bakış sağlar.

Vertiv e-Ticaret Programı

Birinci sınıf ürün listelerimizi doğrudan e-Ticaret web sitenize entegre 
edin ve her zaman güncel olduklarını bilmenin huzurunu yaşayın.  
SEO ve UX ile optimize edilmiş listeler ile gerçek zamanlı ürün bilgi 
akışları elde etmek için içerik sendikasyonu sağlayıcılarımızdan  
(GFK, ICECAT veya 1Worldsync) birine ücretsiz kaydolun.  
Bunun da ötesinde, gelişmiş VIP avantajlarına erişim elde edin.

Sanal ve Artırılmış gerçeklik araçları

Vertiv™ XR Uygulaması, dijital altyapı çözümlerimizi derinlemesine 
ve kişisel gereksinimlerinize göre tanımanızı sağlar. Kritik altyapının 
değerlendirilmesi ve karmaşık kararların alınması zor olabilir. Vertiv™ 
XR, kritik dijital altyapıya sürükleyici bir araştırma deneyimi sunan, 
ücretsiz, artırılmış gerçeklik destekli bir mobil uygulamadır.

Vertiv™ Virtual Showroom

Vertiv™ Virtual Showroom, şimdiye kadar çıplak gözle 
görülemeyen işlevsel ilkeleri ve temel faydaları ortaya çıkaran ilgi 
çekici animasyonlarla zenginleştirilmiş, fotoğraf gerçekliğinde 3D 
modellerin sürükleyici bir mobil veya sanal gerçeklik deneyimini 
sunar. Vertiv’i daha iyi tanıyabilir, 1.000 metrekarelik bir veri 
merkezine gidebilir ve perakendecilerin en acil zorluklarını sanal 
veri merkezimizde veya sanal müşteri deneyimi merkezimizde 
çözmelerine nasıl yardımcı olduğumuzu öğrenebilirsiniz.

İş Ortağı İletişimleri 

Portaldaki haberler, iki haftalık veya aylık bir bülten (tercihlerinize 
bağlı olarak), üç aylık web yayınları ve yıllık iş ortağı zirvemiz 
aracılığıyla en son ve en iyi haberleri size bildireceğiz.

İş Ortağı Etkinleştirme Programları
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Portföyümüz

Kanal Ürünleri Portföyü

Kabinler 

Vertiv™ VR Rack

Vertiv™ Geist™ SwitchAir®

Rack PDU’lar

Vertiv™ Geist™ Rack PDU 

Vertiv™ Geist™ Rack ATS

IT Yönetimi

Vertiv™ Avocent® ACS Seri  
Konsol

Vertiv™ Avocent® AutoView KVM 
Anahtarı

Vertiv™ Avocent® MergePoint 

Unity KVM Anahtarı

Vertiv™ Avocent® LRA  

LCD Konsol

Vertiv™ Avocent® SwitchView 
KVM

Vertiv™ Cybex™ Secure KVM

Tek Faz KGK

Vertiv™ Liebert® GXE UPS.

Vertiv™ Liebert® itON Hat 
Etkileşimli KGK

Vertiv™ Edge Hat Etkileşimli KGK

Vertiv™ Liebert® GXT-MT+/ RT+ 
Online KGK

Vertiv™ Liebert® GXT5 Online KGK

Vertiv™ Liebert® APS Online KGK

IT Yönetimi

Vertiv™ Avocent® DSView  
Yazılımı

Entegre Çözümler

Vertiv™ SmartCabinet™ ID

Vertiv™ Avocent® DSView™ 
Çözümü

Üç Faz KGK

Vertiv™ Liebert® ITA KGK 

Vertiv™ Liebert® ITA2 KGK

Vertiv™ Liebert® EXS KGK

Vertiv™ Liebert® EXM2 KGK

Vertiv™ Liebert® APM KGK

Entegre Çözümler

Vertiv™ SmartRow™

Vertiv™ SmartAisle™

Vertiv™ SmartMod™

Üç Faz KGK

Vertiv™ Liebert® EXL S1 KGK

Vertiv™ Liebert® NXC KGK

Vertiv™ Liebert® APM

Vertiv™ Liebert® Trinergy 

Cube KGK

Standart Ürünler 
(Bir-Çok)

Özel Ürünler 
(Bir-Az)

Seçili Kanal Dışı Ürünler 
(Bir-Bir)

Altyapı İzleme

Vertiv™ Geist™  

Çevresel İzleme

Vertiv™ Intelligence Director 
Yazılımı

Vertiv™ Power Insight

Vertiv™ Environet  

Alert Yazılımı

Entegre Çözümler

Vertiv™ VRC-S Edge’e (Uç Nokta) 
Hazır Mikro Veri Merkezi Sistemi

Isı Yönetimi

Vertiv™ Liebert® CRV Row 

Tabanlı Soğutma (CW Modelleri)

Vertiv™ Liebert® PDX 

Çevre Soğutma (> 30 kW)

Vertiv™ Liebert® PCW Çevre Soğutma  

Vertiv™ Liebert® DSE Çevre Soğutma

Vertiv™ Liebert® HPC Oda Soğutma 

Vertiv™ Liebert® AFC  

Oda Soğutma

Diğer Ürünler

Enerji Depolama

DC Güç

Endüstriyel KGK

Hibrit Çözümler

Isı Yönetimi

Vertiv™ VRC IT Kabin Soğutma

Vertiv™ Liebert® CRV Row 

Tabanlı Soğutma (DX Modelleri)

Altyapı İzleme

Vertiv™ Environet Yazılımı
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Bugün ödüllü İş Ortağı 
Programımıza katılın. 

Vertiv İş Ortağı Programına katıldığınızda, VIP Programı ve 1. Günden 
itibaren ödül almaya başlamak için kaydolmayı unutmayın. 

Zaten bir Vertiv İş Ortağı Portalı hesabınız varsa, en son haberleri 
görmek için oturum açın!

Şimdi Başvur
İş Ortağı Portalında

Oturum Aç

Bir sonraki veri merkezi 
altyapınızı Vertiv™ XR 
Uygulaması ile keşfedin

Bizi takip edin:

EMEA.VertivPartnerProgram@vertiv.com

LinkedIn Youtube TwitterFacebook

https://partners.vertiv.com/Turkish/vertiv_terms.aspx
https://partners.vertiv.com/ 
https://partners.vertiv.com/  
https://partners.vertiv.com/Turkish/
https://www.linkedin.com/showcase/vertiv-partners-emea/
https://www.linkedin.com/showcase/vertiv-partners/
https://www.linkedin.com/showcase/vertiv-partners/
https://www.youtube.com/channel/UCkJ4UtX1ofCgENrFPR4DODA
https://www.youtube.com/channel/UCkJ4UtX1ofCgENrFPR4DODA
https://www.youtube.com/channel/UCkJ4UtX1ofCgENrFPR4DODA
https://twitter.com/VertivEMEA
https://twitter.com/Vertiv
https://twitter.com/Vertiv
https://www.facebook.com/vertivemea
https://www.facebook.com/vertiv/
https://www.facebook.com/vertiv/
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